
Büyüyen Tarımsal Hasıla, Zayıf Kalan Çiftçi Geliri 

 

Türkiye’de tarımsal üretimden elde edilen parasal değer artmayı sürdürdü. Bu durum ilk bakışta 

tarım sektörünün güçlendiği izlenimini verdi. Ancak üretim değerinin artması, çiftçinin gelirinin aynı 

ölçüde arttığı anlamına gelmedi. Çünkü aynı dönemde maliyetler de yükseldi. 

 

Tablo 7. Tarımsal Hasıla (milyon dolar) 

  2019 2020 2021 2022 2023 2024 

Türkiye 51.626 50.556 47.918 61.989 72.924 79.107 

İtalya 36.730 36.777 39.953 39.775 43.086 47.552 

İspanya 35.365 35.916 40.451 34.333 42.207 47.508 

Almanya 32.991 28.719 32.834 41.785 42.390 42.845 

Fransa 38.345 38.671 43.409 48.075 45.378 41.079 

Kaynak: Dünya Bankası 

 

Çiftçinin gelirini sınırlayan en önemli sorunlardan biri pazarlama yapısı oldu. Üretici çoğu zaman 

ürününün fiyatını kendisi belirleyemedi. Özellikle sebze, meyve ve süt gibi kısa sürede pazara 

sunulması gereken ürünlerde bekleme imkânı sınırlı kaldı. Depolama ve doğrudan satış olanakları 

yeterince gelişmediği için üretici ürününü çoğu zaman düşük fiyatla satmak zorunda kaldı. 

Tüketicinin yüksek fiyatla aldığı bir ürün, her zaman çiftçinin yüksek gelir elde ettiği anlamına 

gelmedi. Ürün tarladan sofraya ulaşana kadar farklı aşamalardan geçti ve bu aşamalarda fiyat 

yükseldi. Ancak oluşan fiyat artışının önemli bölümü üreticiye dönmedi. Bu nedenle tarımda asıl 

sorunlardan biri, üreticinin oluşan toplam değerden yeterli pay alamaması oldu. 

 

Üretici örgütleri bu noktada önemli bir araçtır. Kooperatifler ve üretici birlikleri güçlü olduğunda çiftçi 

girdiye daha uygun koşullarda ulaşabilir, ürününü daha iyi pazarlayabilir ve depolama ya da işleme 

imkânlarından yararlanabilir. Bireysel üretici piyasa karşısında zayıf kalırken, örgütlü üretici daha 

güçlü pazarlık yapabilir. 

 

Tarımsal büyümenin gerçek başarıya dönüşebilmesi için çiftçinin gelir yapısı güçlenmelidir. Çiftçi 

sadece ham ürün satan kişi olarak kaldığında tarımda oluşan değerden sınırlı pay almaktadır. 

Ürününü işleyebilen, depolayabilen, markalaştırabilen ve doğrudan pazara sunabilen üretici ise 

daha güçlü bir ekonomik konuma ulaşabilir. Bu nedenle tarım politikası sadece üretim miktarını 

değil, üreticinin gelirden aldığı payı da dikkate almalıdır. 

 

Tablo 8. Çiftçinin Milli Gelirden Aldığı Pay (ABD doları) 

  2019 2020 2021 2022 2023 2024 

Almanya 39.704 34.535 39.466 50.236 50.896 51.301 

İspanya 18.764 18.959 21.315 17.962 29.097 32.418 

Fransa 18.969 28.603 21.328 23.502 22.123 29.962 

İtalya 15.374 15.468 16.891 16.850 18.261 26.887 

Türkiye 3.473 3.368 3.350 4.559 5.698 6.167 

Kaynak: Dünya Bankası 

 

 


